Sébastien B. - Né en 1974
78955 Carrieres Sous Poissy
8 ans d'expérience

Réf : 1107201608

Responsable centre de profit

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans le Batiment.

Formations

- 1997 BTS Action Commerciale en alternance
- 1999 BTS Transport et logistique en alternance
- 1993 Baccalauréat G3 Techniques commerciales

Expériences professionnelles

2011

Depuis 2003, en poste actuellement SEFNA Responsable centre de profit Activité distribution et
commercialisation de joints brosses, joints EPDM et aluminium Responsable de I'activité commerciale : 4
commerciaux Responsable des achats : Espagne, France, Italie, Angleterre Responsable de la gestion des
stocks : 1 responsable stock et 1 préparateur de commandes Responsable marketing : catalogue et site internet
Garant du chiffre d'affaires et de la marge commerciale, du développement commercial, de la politique d'achat,
négociations clients et fournisseurs, management commercial de I'ensemble des commerciaux et du personnel
sur site.

2003
De 2001 a 2003 PANDA SOFTWARE Commercial distribution de logiciels antivirus informatique Responsable
commercial d'un secteur en France

2001
2001 ATD INFORMATIQUE Acheteur en matériel informatique

2001
1999-2001 MARCHAL DUPUY Adjoint responsable planning Transporteur de véhicules Responsable du
matériel roulant, adjoint au planning, contrble des temps de conduite chauffeurs

1999

1997-1999 RENT A CAR Location de véhicules Alternance en BTS Transport et logistique 1995-1997 CENTER
IMMOBILIER Agence immobiliére Alternance en BTS Action Commerciale

Langues

- Espagnol : lu, écrit, parlé couramment + Anglais : lu, écrit, parlé parlé: scolaire / écrit: notions

Atouts et compétences

- Responsable commercial d'un centre de profit orienté vers une clientéle essentiellement industrielle

- Management d'une force de vente de 4 commerciaux itinérants sur le territoire national et d'un commercial sur
I'Allemagne

- Achat de produits en Europe et suivi des fournisseurs

- Gestion de stocks et logistique



- Management de I'équipe responsable des préparations de commandes et réceptions de marchandises
- Développement du chiffre d'affaires et de la marge
- Négociation commerciale avec clients grands comptes

Logiciels informatiques :
Microsoft Office, Divalto,... (Expert)

Centres d'intéréts

- Loisirs : Tennis, Judo
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