
André G. - Né en 1972
44000 Nantes 
10 ans d'expérience
Réf : 1312131511

Responsable developpement commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Pays de la Loire, dans le Bâtiment.

Formations

1991 I.C.S.V (Institut Cadres Supérieurs de la Vente) Ecole Supérieure de commerce du CNAM Marketing
Gestion 1e année
1989 C.P.C.O.D.I. (Centre Perfectionnement Commerce et Distribution) IPC de la chambre de
Commerce de Nantes (Bac +2)
1978 Université de Bretagne Brest : 1ere année DEUG Sciences Economiques
1978 Baccalauréat Série B (économie et social)

Expériences professionnelles

2007 à 2013 
- Cabinet MARCE - 9éme Cabinet National indépendant, Nantes Responsable commercial Vente de fonds de
commerce Cafés, Hôtels, Restaurants (CHR) sur le 44, 49, 85, 56 et 17 • Gestion du réseau de prescripteurs
(Notaires, Comptables, Banquiers, Avocats, etc….) • Relation Enseignes Nationales: Maître Kanter et
Hippotamus (Groupe Flo), Relais d'Alsace, Casa Del Campo (Groupe Des Frères Trois Gros), Groupe "la
Boucherie", Groupe Aubret Gestion, Groupe ACCOR, SUBWAY, BANETTE, etc.... Clients installés : la Civelle
Trentemoult, le Café du Cour (ex Mayenne) Nantes, Piazza Italia Nantes et St Herblain, Le Pavillon Rose la
Baule……

2005 à 2007
Cabinet AG.IC (André Gourvest Immobilier Commercial), Nantes Dirigeant Création et gestion de mon Cabinet
d'Affaires spécialisé en vente de fonds de commerce (carte Préfecture N°1698) Clients installés: JOE CARPA
(master Franchise) Nantes, Piazza Italia Nantes, Le Centre Guérande, le Lazarius, le Delorme, la Cigogne,
Banque de Bretagne (2 agence à Nantes)….

2001 à 2005
Cabinet BLOT 1er Cabinet National indépendant agence de Nantes Vente de fonds de commerce sur le 44
Négociateur

1996 à 2001
Cabinet MARCE, Nantes vente de fonds de commerce Négociateur 44 Clients installés: le Grand Hôtel Nantes,
TI Bône Atlantis, Petit Bacchus Nantes, Pickwick's taverne Nantes, Le charly's bar…….

1993 à 1996
ABEILLE VIE (GROUPE COMMERCIAL UNION), Paris Chargé de Mission • Assurance vie (agence de Nantes
/département gestion de patrimoine) • Prospection, vente de produits assurances vie, multi-supports,
capitalisation, loi Madelin 1991 à 1993 - BIS SA (filiale UIE) SSII, 75 Paris Agence de Nantes Ingénieur
Commercial (grands Comptes) agence pays de Loire • Vente de prestations informatiques régie et forfait Clients
: Celia, Chantiers Atlantique, MAAF, Gec Alsthom, Prodim-Promodès, Mutuelles du Mans, Eram, Saupiquet,
Manitou….. 1990 à 1991 - NIXDORF, Cergy Pontoise Attaché commercial Agence régionale ouest Nantes •
Vente de produits d'environnement informatique 1980 à 1989 - TUDOR INN, Brest Piano Bar Petite Brasserie
Commerçant création d'un Pub Irlandais avec animation musicale • Gestion, comptabilité, encadrement de 5



salariés • Animation, programmation : festival de Jazz de la ville de Brest 83 Artistes : Michel Petrucciani,
Memphis SLIM, Gilbert Montagnier, Serges Lama, Jeanne Birkin, Dominique Pifarelli, Didier Squiban

Atouts et compétences

•	Création et Gestion de centres de profits
•	Recrutement, management et animation d'équipes de vente, accompagnement terrain
	(5 à 11 personnes)
•	Organisation des stratégies commerciales et marketing mixte
•	Mise en place des outils d'analyse et reporting
•	Prospection (élaboration des grilles d'évaluation)
•	Analyse de bilans et baux commerciaux 
•	Négociations et ventes (dossiers de vente, compromis, actes de cession)
•	Etude de faisabilité selon prévisionnels d'exploitation
•	Recherche de financements (montage des dossiers bancaires) (Expert)

Centres d'intérêts

- 2004	 LES    BN      co-fondateur du  Regroupement  des Brestois Nantais 
2009    	 INFO DU ZINC   collège d'intervenants dans le domaine du CHR 
2012 	 Membre du  Yachting  Club de La Baule
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