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Responsable des achats

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat,  en Ile de France, dans les Services Commerciaux.

Formations

2016 Master Exécutive Management des achats - Grenoble Ecole Management
Sujet de thèse soutenue novembre 2016: La fusion hospitalière : un pari sur l'avenir
2013 Master Responsable de la fonction achats - Reims Management School avec les
félicitations du jury
Sujet de mémoire : Contribution de l'acheteur à la performance de l'hôpital
2010 Certification au métier d'acheteur Cegos-Paris avec les félicitations du jury
Sujet de mémoire : Comment optimiser les relations avec UNIHA

Expériences professionnelles

2014-2016
GHEF (Groupement Hospitalier de l'Est Francilien) - CH Meaux, Marne la Vallée, Coulommiers (77)
Responsable des achats toutes familles d'achats hors pharmacie et informatique Coordinatrice technique filière
biologie - Centrale d'achat Public Resah

2013-2014
 UGAP (Union des Groupements d'Achats Publics) - Champs sur Marne (77) Acheteuse au Département
équipements de soins et consommables

2008-2012
 Direction des Achats du Centre Hospitalier d'Avignon (84) 2011 - 2012 Responsable des achats du secteur
des dispositifs médicaux non stériles, équipements 2008 - 2010 Acheteuse des secteurs : hôtelier et
informatique (équipements/consommables/ maintenance) Référent de la gestion du patrimoine Référent UNIHA
(Union des Hôpitaux pour les Achats)

2000-2007
 Direction des Achats du Centre Hospitalier d'Argenteuil (95) Acheteuse segment informatique et segment
consommables et maintenance biomédicale

Atouts et compétences

Acheteuse :	
&#61607;	Analyse des modes de consommation et des besoins en interne ;
&#61607;	Elaboration et mise en place des procédures achats selon le Code des Marchés Publics ;
&#61607;	Suivi de l'exécution des marchés publics ;
&#61607;	Contrôle du suivi des dépenses et du budget (clôture exploitation/investissement/patrimoine);
&#61607;	Etude de la concurrence (sourcing, marketing achat, réunions techniques, négociations…) ;
&#61607;	Programmation des achats et consultations (standardisation, globalisation et mutualisation) ;
&#61607;	Estimation du montant financier des consultations (dont benchmark) ;
&#61607;	Etre force de proposition en interne et face aux fournisseurs, négociations gagnant/gagnant ;
&#61607;	Gestion et rationalisation du panel fournisseur (plan de progrès, évaluation annuelle…) ;



&#61607;	Assurance de l'utilisation des meilleures pratiques d'achats ;
&#61607;	Contribution aux projets de la Direction (PAA, plan d'équipements pluriannuels…) ;
&#61607;	Suivi et vérification des achats de consommables et circuits d'approvisionnements ;
&#61607;	Coordination et animation d'une filière en centrale d'achat (national) ;
&#61607;	Conduite de projets achats ;
&#61607;	Evaluation et suivi de la performance achat (plan actions achats, reporting...).

Manager :	
&#61607;	Fédère et faire adhérer les collaborateurs ;
&#61607;	Ecouter, communication positive ;
&#61607;	Donner du sens aux objectifs demandés ;
&#61607;	Déléguer et accompagner le changement ;
&#61607;	Gérer et réparti les tâches ;
&#61607;	Accompagner à la conduite du changement ;
&#61607;	recruter, former et motiver des ressources, évaluer la performance des collaborateurs.

Informatique		
Pack Office, SAP, Magh2, GEF, CPAGE, Madrid, Univers BO, Epicure+, Epicure web (Expert)
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