Francois H. - Né
92800 Puteaux

12 ans d'expérience
Réf : 1906041408

Charge d'affaires courants faibles & surete

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans les Services Commerciaux.

Formations

2019 : Bac +5 a CNAM
Dipldme d'ingénieur Spécialité
Génie électrique

2004 : Bac +3 a Université de Cergy-Pontoise
Licence Technico-commercial

2001 : Bac +2 a Université de Cergy-Pontoise
DUT Génie Electrique et informatique Industrielle

Expériences professionnelles

2015 - 2018 :

Chef de projet en courant faible / courant fort chez Mcgit

-Gestion des chantiers (4 - 6 personnes)

-Gestion des stocks et gestion logistique

-Installation de systéme de vidéosurveillance plus de 50 caméras (NVR,DVR et CAMTRACE), systéme
d'alarme, contréle d'accés, systéme incendie, géolocalisation

-Installation électrique tertiaire et VDI

-Mise en oeuvre de systemes GTB/GTC

-Développer I'activité commerciale, rédiger les propositions techniques et financiéres

2010 - 2015 :

Responsable technique chez G2d

-Prestation de service en informatique et électronique embarqué (billettique, géolocalisation, cablage électrique)
-Vidéosurveillance IP et Analogique, systéme d'alarme, contrdle d'acces, installation électrique

-Assister les équipes dans leurs taches quotidiennes : avancement du cablage des véhicules et d'installation
fixe.

-Suivre et contrOler la mise en place des prestations

-Veiller au respect des objectifs en termes de qualité, colts, délais

2005 - 2010 :

Assistant chef de projet chez Erg

-Responsable du secteur Rhéne-Alpes et DOM-TOM pour les systémes billettiques

-Gestion de budget : projet de Saint-Etienne 5,2 millions, Dréme 3 millions,

-Guadeloupe 2,5 millions et Martinique 2 millions.

-Recherche et suivi de prestataires

-Assister les équipes dans leurs taches quotidiennes : avancement du cablage des véhicules et d'installation fixe
(10 personnes)



-Gestion des stocks

-Formation clients (15 - 20 personnes)

-Produire les rapports d'avancement de chantier, s'assurer du respect des

échéances (signature des actes de vente, appels de fonds, livraison et remise des clés) et constituer des
dossiers d'appels d'offres.

Atouts et compétences

-Gestion des chantiers

-Gestion commerciale

-Gestion des stocks et gestion logistique

-Installation de systéme de vidéosurveillance plus de 50 caméras (NVR,DVR et CAMTRACE), systéme d'alarme,
contrble d'accés, systéme incendie, géolocalisation

-Installation électrique tertiaire et VDI

-Mise en oeuvre de systemes GTB/GTC

-Développer I'activité commerciale, rédiger les propositions techniques et financiéres

-Prestation de service en informatique et électronique embarqué (billettique, géolocalisation, cablage électrique)
-Vidéosurveillance IP et Analogique, systeme d’alarme, contrdle d’acces, installation électrique

-Assister les équipes dans leurs taches quotidiennes : avancement du cablage des véhicules et d’installation fixe.
-Suivre et contrdler la mise en place des prestations

-Veiller au respect des objectifs en termes de qualité, colts, délais

Permis

Permis Permis B, Permis CACES cat. 1, Permis CACES cat. 3
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