Pascal H. - Né

14600 Honfleur

Plus de 10 ans d'expérience
Réf : 2003310727

Responsable negoce experimente

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Normandie, dans les Services Commerciaux.

Formations

2020 :

Expériences professionnelles

2017 - 2019 ;
Commercial itinérant chez Raboni

2006 - 2018 :
RESPONSABLE d'agence négoce de matériaux, cadre chez Starmat

2004 - 2006 :
Vendeur en négoce de matériaux

2001 - 2004 :
Gestionnaire de stock chez Bentin Equipement électrique

2000 - 2001 :
Opérateur sur machine (intérimaire) chez L'oreal

1988 - 1999 :
Responsable dépot chez Laboratoire Gambro Matériel Médical

1987 - 1987 :
Responsable de magasin stagiaire chez Société Uniprix

1985 - 1987 :
Responsable de magasin chez Société Intermarche

1983 - 1985 :
Assistant acheteur chez Société Copppa Mg Centrale D'achats D'intermarche

Langues

Francais (Oral : courant / Ecrit : expérimenté)

Atouts et compétences

MANAGEMENT
Recrutement des collaborateurs



Encadrement d’'une équipe de 10 personnes : chauffeurs - chef de cour- caristes -vendeur
Gestion du travail : congés, absences, supervision du travail

Formation du personnel aux renseignements techniques

Tutorat de stagiaires (contrat de professionnalisation)

NEGOCIATION

Négociation commerciale

Calcul des marges

Achats sur besoin annuel ou ponctuel (chantier)
Vente

Devis clients et fournisseurs

Remise fin d’année fournisseur

Réglement litiges fournisseur et clients

ORGANISATION

Suivi de chantiers

Déplacement sur chantier

Contréle qualité

Application des procédures

Contrdle des produits

Expédition et vérification des bons de livraison, de commande des transporteurs
Réception, expédition

Préparation d’expositions

GESTION

Suivi du compte d’exploitation

Suivi du chiffre d’affaire et de la marge
Analyse du bilan fin année

Choix de fournisseurs

Facturation

Devis clients - relance devis
Inventaires

Approvisionnement

Permis

Permis B
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