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Ingénieur maintenance

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Ile de France, dans l'Ingenierie.

Formations

2020 : Bac +5 à Ecole Nationale Supérieure des Arts et Métiers Paris-Tech sur Paris
Mastère Spécialisé en management de la Maintenance Industrielle et Tertiaire 

2010 : Bac +5 à LANDMARK HALLIBURTON sur Alger, Algerie
Ingénieur Réservoir

2008 : Bac +5 à Ecole Polytechnique sur Alger, Algerie
Ingénieur en Génie Mécanique

Expériences professionnelles

03/2020 à ce jour :
Assitant responsable chargé d'affaire et méthodes maintenance chez Sdel Transport Service Groupe Vinci sur
Nanterre
Chiffrage d'une affaire "Analyse les besoins du client, Consultation, …"
• Optimisation des plans de maintenance pour la ventilation des tunnels d'ile de France

2010 - 2019 :
Ingénieur Production et Maintenance/Ingénieur Simulation Production chez Sonatrach/ Petroleum Engineering &
Development" équivalent Total En France" sur Alger, Algerie
Ingénieur Production et Maintenance
Novembre 2012 à août 2019
Rattaché au directeur d'exploitation "100 employés":
• Animer des réunions de pilotage d'un projet et la gestion des priorités
• Assurer la gestion des prestataires externes et la planification de leurs interventions
• Coordonner le planning de maintenance avec les différents intervenants et les services internes de l'entreprise
(production, validation, QHSE, logistique...)
• Valoriser le flux de données métiers et développer des solutions prédictives
• Développer et implanter une stratégie de maintenance à court et à long terme
• Identifier les besoins études, opérations et matériels et développer une solution pertinente pour atteindre les
objectifs
• Gérer une équipe de 7 collaborateurs
Ingénieur Simulation Production
Juin 2010 à novembre 2012
Rattaché au Chef département d'exploitation "40 employés":
• Contrôler la Qualité sur des modèles numériques existantes
• Surveiller quotidiennement le comportement des puits afin d'optimiser leur performance en termes de
production et d'injection



2008 - 2008 :
Ingénieur Technico-commercial chez Liebherr Groupe sur Alger, Algerie
Rattaché au directeur de la division commerciale "20 employés":
• Présenter aux clients une large gamme de produits industriels BTP pour la vente
• Gérer les réunions avec le client et préparer les offres
• Gérer les appels d'offres, contrats et accords de pièces détachées, traiter les réclamations
• Assurer le suivi financier: vente, coûts, factures, paiements et garanties
• Planifier les interventions de maintenance et mettre à jour la GMAO
• Assurer l'approvisionnement en pièces détachées et la relation avec les fournisseurs
• Consulter les fournisseurs du Groupe LIEBHERR sur les prix et les informations Techniques

Langues

Français (Oral : courant / Ecrit : expérimenté), Arabe (Oral : courant / Ecrit : expérimenté)

Logiciels

Pack Office, AutoCAD, MS Project, Gmao

Atouts et compétences

• Animer des réunions de pilotage d'un projet et la gestion des priorités
• Assurer la gestion des prestataires externes et la planification de leurs interventions
• Coordonner le planning de maintenance avec les différents intervenants et les services internes de l'entreprise
(production, validation, QHSE, logistique...)
• Valoriser le flux de données métiers et développer des solutions prédictives
• Développer et implanter une stratégie de maintenance à court et à long terme
• Identifier les besoins  études, opérations et matériels  et développer une solution pertinente pour atteindre les
objectifs
• Gérer une équipe
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