
Alex F. - Né en 1990
97470 Saint-benoit
5 à 10 ans d'expérience
Réf : 2011241440

Conducteur de travaux

Objectifs

projet de retour à la Réunion.

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région DOM TOM, dans le Batiment.

Formations

2020 : Titre professionnel à CRP Consulting -BGE Toulouse -Balma
Négociateur -Technico Commercial

2020 : Titre professionnel
Vendeur Spécialisé Magasin

2008 : BEP
BEP (option A) , Mention Complémentaire Diéséliste Automobile, PSC1

2008 : Bac Pro à Lycée professionnel Patu de Rosemont
Baccalauréat Professionnel Maintenance des Matériels (option A: Matériel Agricole)

Expériences professionnelles

09/2019 à ce jour :
MAGASINIER-ASSISTANT POLYVALENT chez Spie Batignolles Energie sur Lespinasse (31)
Préparation et suivi des chantiers (Enedis et SNCF) (fournitures, engins, dossiers, balisage, retours)
Gestion du parc véhicule et matériel
Approvisionnement du dépôt en marchandise, outillage, EPI et encadrement de leur consommation (gestion
des dépenses et des fournisseurs)
Assistance aux équipes (logistique, plannings, locations)

06/2014 - 07/2019 :
APPROVISIONNEUR/VENDEUR POLYVALENT chez Ctdi-centre Technique De Diffusion Industrielle sur
Aucamville

09/2013 - 12/2013 :
COMMERCIAL ITINÉRANT chez Sacré Jardigreen Sud Ouest Motoculture sur Toulouse

12/2012 - 03/2013 :
VENDEUR SPÉCIALISÉ MAGASIN chez Feuvert sur Fenouillet

04/2011 - 07/2012 :
CONSEILLER VENDEUR SPÉCIALISÉ chez Adamaly Pièces Services sur Saint-benoît/sainte Clotilde
Vente de pièces de rechange automobile
Réception des produits et gestion des linéaires du magasin



Picking et livraison chez les clients

Langues

Anglais (Oral : scolaire / Ecrit : intermédiaire), Espagnol (Oral : scolaire / Ecrit : intermédiaire), Français (Oral :
courant / Ecrit : expérimenté)

Atouts et compétences

Commerciales
Gestion d’un magasin/dépôt
Négociations et coordinations avec les fournisseurs
Veille commerciale
Vérification des dossiers (plans, DT-DICT, documents)
Préparation de commandes
Vérifications avant facturation

Techniques
Montage, réparations
Lecture de schémas et de plans
Utilisation de l’outillage et des machines
Organisation, mise en place et suivi de procédures de protection des employés: (Covid /Sécurité/port des EPI)

Relationnelles
Gestion de la relation client
Encadrer, suivre et motiver une équipe de techniciens
Suivi des fournisseurs

Permis

Permis APermis BPermis C

Centres d'intérêts

Sports de combat, Football & Musculation
Jeux Vidéos, Mécanique, Informatique
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