Sabrina M. - Née en 1994
94350 Villiers-sur-marne
5 ans d'expérience

Réf : 2104261355

Ingénieur d'affaires

Objectifs

Motivée pour développer constamment mes compétences et évoluer professionnellement.
Je suis a la recherche d'une nouvelle opportunité professionnelle.

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans I'Ingénierie.

Formations

2020 : Bac +5 a Ecole ELITECH
Master 2 Ingénieur d'affaires

2017 : Bac +5 a Université Arras sur Arras
Master 1 gestion du patrimoine

Expériences professionnelles

2020 - 2021 :

Ingénieur chargée d'affaire chez Batiteam

Prise en charge des leads regus et contribution a leur conversion
Visites techniques chez les clients

Suivi et accompagnement des dossiers clients jusqu'a leur réalisation
Chiffrage des projets et suivi d'avancement des travaux

Assurer la relance client selon les besoins

Participation a des calls et des réunions clients

Rédaction de comptes-rendus et suivi des points d'action
Participation a la croissance du chiffre d'affaires

Prise en charge de I'animation du CRM

06/2019 - 09/2019 :

Assistante commerciale chez Groupe Ola Construction
Gestion technique et commerciale des différents projets
Prospection clients

Réalisation des situations de | 'entreprise et des sous-traitants

2016 - 2017 :

Architecte chez Akimo

Gestion technique et commerciale des différents projets
Réalisation des plans 2D et 3D

2015 - 2016 :
Chef de Projet chez Epla



Pilotage du chantier, suivi et gestion des corps d'états
Suivi des plannings d'avancement des travaux
Réalisation et application des cahiers des charges
Métrés, réunions, consultation

Gestion des situations des sous-traitants

Langues

Francais (Oral : courant / Ecrit : expérimenté)

Logiciels

Pack Office, AutoCAD, SketchUp

Atouts et compétences

Management et gestion de projets.

Gestions des sous-traitants, gestion financiére des projets.
Gestion des relation clients CRM.

Management d'équipe.

Conception d’un plan stratégique et de développement commercial
Détection d'opportunités d'affaires

Pilotage d'affaires complexes

Stratégie et intelligence commerciale

Centres d'intéréts

Voyage, musique, vélo, bénévolat
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