
Marie A. - Née en 1995
91120 Palaiseau
12 ans d'expérience
Réf : 2308250923

Chargée d'affaires

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région Ile de France, dans les Services commerciaux.

Formations

2021 : Bac +5 à EDC PARIS BUSINESS SCHOOL
• Master 1& 2: Management Commercial & Business Development
• Prospection active, développement de portefeuille clients via mon CRM
• Finance
• Analyses chiffrées, Analyse de la rentabilité, Risques, statistique
• Négociation, Détection, Analyse, Présentation de mes solutions, Growthacking
• Analyse Financière, Audit, Stratégie Financière, Marketing de contenu

2017 : Bac +3 à UNIVERSITE CATHOLIQUE DE L'AFRIQUE DE L'OUEST
Licence professionnelle d'Économie et de Gestion

2014 : Bac +3 à ECOLE NATIONALE SUPERIEURE DE STATISTIQUE ET D'ECONOMIE APPLIQUEE
(ENSEA ABIDJAN) sur Abidjan
Agent Statisticienne

2013 : Bac +3 à LYCEE CLASSIQUE sur Abidjan
Baccalauréat Série S

Expériences professionnelles

2023 - 2023 :
Chargée de Mission chez C2di93

2022 - 2023 :
Chargée d'affaires chez Centrale Supélec
Mise en place de plans de conquête commerciale sur mon périmètre & développement de mon portefeuille
Clients
Pilotage de mon activité selon mes KPI & Développement de la satisfaction
Clients de mon périmètre

2020 - 2020 :
VENDEUSE chez Natures & Découvertes
Accueil Chaleureux et renseignement efficace de mes clients, Vendeuse passionnée, Fidélisation de ma
clientèle & Développement de mes Ventes

2019 - 2020 :
Chargée de Mission Commerce Veille Marketing / Communication chez Carrefours Pour L'emploi sur Paris
Gestion des comptes clients par le suivi et le traitement des dossiers Clients dans le CRM pour nos forums
organisés dans toute la France



Gérer un portefeuille de Clients existants et prospectés via mon CRM
Analyser mon activité afin d'assurer le suivi et le développement de mes ventes et développer le Chiffre
d'Affaires de l'activité

2019 - 2019 :
Gestionnaire Middle Office chez Bnp Paribas Wealth Management Direction Du Credit Paris sur Paris
Traçabilité des opérations d'autorisations & de renouvellements de découverts, de nantissements et de levées
de Fonds

2018 - 2022 :
Animatrice Commerciale chez Hypermarchés
• Réalisation de mes objectifs commerciaux, Promotion de mes produits en allant en quête de mes clients
• Vendeuse pour proposer ma valeur ajoutée et apporter ma solution
• Négociatrice née par les techniques de vente

2008 - 2018 :
Commerciale vendeuse chez Entreprise Familiale

Langues

Français (Oral : courant / Ecrit : expérimenté)

Logiciels

Pack Office

Atouts et compétences

Chargée d’affaires/Chargée de Mission Commerce Veille Marketing / Communication

Permis

Permis B

Centres d'intérêts

Sport
Lecture
Cinéma
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