Larab E. - Né en 2000
77100 Meaux

4 ans d'expérience
Réf : 2408121335

Ingénieur d'affaires

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans I'Ingénierie.

Formations

11/2024 : Bac +5 a Euridis Business School France
Master Ingénieur d'affaires spécialité IT et industrie; Prospection Ventes complexes Marketing B2B Négociation.

08/2022 : Bac +3 a IUT Cachan Université Paris Saclay sur Cachan
Commercialisation de produits techniques; Prospection; Vente B2B

Expériences professionnelles

09/2021 a ce jour:

Ingénieur d'affaires en B2B chez Terris Energy sur Meaux

Missions :

Génération de nouveaux leads Installateur de chaufferie et bureaux d'études (LinkedIn Réseaux Société.com
Pages jaunes...)

Prospection des entreprises (téléphone, mail, LinkedIn etc.)

Gestion du portefeuille clients et développer 'activité commerciale

Recherche de prescriptions auprés des bureaux d'études techniques

Effectuer des démonstrations devant un client ou un public

Elaboration de propositions commerciales complexes

Négociation des deals

Réalisation et gestion du suivi des devis et commandes

Gestion du suivi des projets avant, pendant, aprés mise en service

Accompagnement des bureaux d'études tout au long de la phase de conception et exécution
Gestion du CRM (Sage)

Reporting hebdomadaire

2018 - 2018 :

Vendeur en Boulangerie chez Atelier Des Gourmands Rosny-sous- Bois
Missions :

Réception des commandes

Préparation des commandes

Gestion des clients

Langues

Anglais (Oral : courant / Ecrit : intermédiaire), Arabe (Oral : courant / Ecrit : intermédiaire), Francgais (Oral : courant /
Ecrit : intermédiaire)

Atouts et compétences




B2B, Boulangerie, Commercialisation, Gestion du portefeuille clients, devis, CRM, Gestion des clients, chaufferie,
gestion du suivi, Marketing B2B, Réception des commandes, Outils de gestion, Préparation des commandes,
propositions commerciales, Vente, Ventes complexes

Permis

Permis B

Centres d'intéréts

Football


http://www.tcpdf.org

