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78180 Montigny-le-bretonneux
5 a 10 ans d'expérience

Réf : 701101416

Technico commercial

Ma recherche

Je recherche tout type de contrat, sur toute la région lle de France, dans les Services Commerciaux.

Formations

1995-1997 bts production végétale 1993-1995 bta aménagements paysager

Expériences professionnelles

Adecco Batiment Champigny-sur-Marne 94Jan 06- Dec. 06 Responsable recrutements Recrutement des
candidats suite au sourcing.s Délégation des intérimaires chez les sociétés utilisatrices.« Gestion administrative
et suivi des contrats.Projet de création d'entreprise rendu caduc suite a un probléme de financement Mars-Déc.
2005

Métal Industry Thiais 94Janu. 04- Mars 05 Responsable technico-commercials Conseil, mise en fabrication et
suivi des commandes clients.» Gestion du service commercial.» Animé l'interaction entre les services
commerciaux /production /livraison.

Descours et Cabaud Bonneuil-sur-Marne 94 et Bue 780ct. 01 -Dec. 03 Technico-commercial itinérante
Développement et suivi d'un portefeuille client de 1 500 000 €. Gestion du secteur avec 3 commerciaux

sédentaires spécialisés.

Mars OO-Sept 01 Commercial sédentaires Suivi téléphonique et comptoir, clients acier proximités. Gestion et
envoi par transporteur des petits volumes de la section outillage.

Juin 99- Fév. 00 Préparateur de commandee Evolution de préparateur a réceptionniste, vendeur comptoir
outillages/acier

Atouts et compétences

Développer et maintenir mes connaissances sur les produits et les produits concurrentsAnticiper les besoins de la
clientéle potentielleOrganiser mon temps de travail et mes déplacements en fonction d'objectifs commerciauxEtre a
I'écoute des besoins évolutifs des clientsNégocier avec des interlocuteurs techniques de haut niveau.Présenter
clairement des arguments persuasifs. (Expert)

Permis

B

Centres d'intéréts

- Randonnée, natation, vélo
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