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Cabinet de recrutement

Référence
24052712360

Date de publication
Harry Hope, cabinet de recrutement accompagne candidats et entreprises dans leurs 27/05/24

recherches des meilleures opportunités en France et a l'international. Afin de mieux
répondre & vos enjeux, tous nos consultants sont spécialisés par secteur d'activité et Entreprise

zone géographique. Harry Hope

Vous intégrez une filiale d'un groupe national en pleine évolution et qui nécessite la Région
création d'un poste sur le secteur de la Normandie. Normandie

Je suis responsable de la division Commerce et Marketing en Normandie et je recherche Ville

pour mon client qui est un acteur majeur de la solution d'aménagements extérieurs haut Rouen
de gamme un(e) :
Secteur
Batiment
Technico Commercial B TO B H/F Rouen
Type de contrat

- Temps plein
Votre mission : - CDI

Poste basé a votre domicile et rattaché au Directeur Commercial, vous étes assisté d'un
deviseur et avez en charge le développement et le suivi d'une clientele de professionnels
composée d'artisans.

Vous aurez les missions suivantes :

-Prospection et fidélisation de nouveaux comptes clients sur la Normandie

-Gestion du portefeuille clients actifs et mise en place d'actions permettant le
développement de leurs commandes

-Accompagnement des clients par le biais d'une assistance commerciale et technique
afin de développer leurs ventes et compétences sur le marché

-Accompagnement technique des nouveaux clients notamment pour la réalisation des
métrés avant commande définitive

-Reporting précis de votre activité via le CRM

Votre Profil :

Issu d'une filiere technique et/ou commerciale de type BAC +2 minimum, vous disposez
d'une expérience confirmée dans la vente directe en B to B auprés d'une clientéle de
professionnels du monde de la menuiserie, BTP, agricole ou de la location.

Au-dela de vos compétences et de votre capacité a développer et prospecter une
clientéle dense, vous savez surtout fidéliser vos clients sur votre secteur géographique.

Votre curiosité technique, votre aisance relationnelle et votre capacité a identifier et

proposer des solutions adaptées aux besoins de vos clients vous permettront de fidéliser
la clientele existante et développer votre portefeuille.

Conditions d'emploi :

Contrat : CDI
Lieu : Rouen (76)
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